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Alsace / Agroaltmentaire

Producteurs et distributeurs:
la carte du partenariat

® L'Association régionale des
industries alimentaires et la Fé-
dération des entreprises du

. commerce ef de la distribution
d’Alsace ont décidé hier de-col-
Jlaborer plus étroitement, afin
de «donner une chance aux
. produits alsaciens» dans les li-

néaires des magasins.

‘Le moins gue l'on puisse
dire est que le sujet tenait &
ceeur & fa centaine de merm-
bres de ['Association régiona-

fe.des industries alimentgires.

Lorsquelle a pris la téte de

PARIA il y a un an, Manou

Massenez en avait d'ailleurs
fait un de ses objectifs priori-
taires. C'est donc avec line

" satisfaction - non  dissimulée
quelle a signé hier, & 'issue .

de l'assemblée générale de

I'association, une, convention .
de partenariat avec Michel -
"Moser, le président de la Fé-
dération des entreprises du -

commerce et de la cllstrxbu-
tion d’Alsace,

Favoriser le «développement
des entreprises alsaciennes»

Les relations entre produc-

‘teurs et distributeurs sont en

effet un souci perrhanent
pour les industriels alsaciens,

trés’ mobilisés sur les condi-
tions d'application de la ré-

forme de la loi Galland. «De

nombreuses PME régionales

s'inguiétent des incidences» de

cetté mesure «sur leurs prixs.

et sur la présence de leurs
produits dans les linéaires.
Les entreprises, expligue
PARIA, redoutent notamment
quelle se traduise par «des
resserrements de gammess».

La convention signée avec
Ja FCD Alsace, qui regroupe

35 enseignes de distribution
employant plus de 30000 sa-
lariés dans la région, consti-
tue donc pour les industriels

de l'alimentaire rtjn;;réei pas
en avant.

" Convaincus, comme la pré-
sidente de ARIA, «que le dia-

logue et les rapports de

confiance sont de nature 4 fa-
voriser leurs gctivités respec-
“tives», les deux organismes. -
. s'engagent en effet 3 «établir

DN A

des contacts étroits et régu-
liers» pour «faire mieux
connaitre les contraintes et les
modes de fonetionnement res-

" pectifss, «exprimer les diffi-

cultés d'application pouvant. -
résulter des textes Iégislatifs =
et réglementaires régissant
leurs rapportss, et «préconi- .
ser d’éventuelles modifica- |
tiongs.” '

- Concrétement, ce partena-
tiat, «nous permettra & nous
distributeurs d'avoir un égqui-
libre dans nos rayons entre les
produits 'des- PME régionales

‘ét ceux des grandes marques
‘naticnales», a souligné Michel

Moser. «Nous nous engageons
& leur donner la méme chan-
cex car «nous avons a coeur le
développement des entreprises

alsactenness». ow,
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